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Verkaufen ist Deine Welt? Du mochtest Deine Verkaufsaktivitaten und
Verkaufsstrategien zielgerichtet umsetzen und diese auf fundierten Analysen basiert
aufbauen? Dann bist Du hier richtig! Verkaufsfachleute sind viel unterwegs und
lernen viele Menschen und Lander kennen und bauen hier Beziehungen (Netzwerke)
auf, die einem oft Tliren 6ffnen, die ansonsten fiir einen auf ewig geschlossen waren.

Egal, ob Du Deine neuen Kenntnisse und Fahigkeiten in einem Unternehmen
einbringen oder Dich gar selbstandig machen mochtest; Du bringst Deinen
Auftraggeber zu seinem Ziel!

NextLevel begleitet dich bei dieser spannenden Reise und gibt dir das notige fachliche
Ristzeug mit, damit Du deine Auftraggeber auch erfolgreich Gberzeugen kannst. Fir
NextLevel ist vor allem die berufliche Praxis wichtig, so dass Du auch sofort im Beruf
mit Deinen Fahigkeiten Uberzeugen kannst. Schulbuchwissen hinterfragen wir und
zeigen Dir, wie Du stets einen Level besser sein kannst als Deine Mitbewerber!

Und wenn Du diesen Abschluss bald in der Tasche hast, kann es direkt noch weiter
zum Eid. Dipl. Marketingleiter:in / Verkaufsleiterin / Marketing-Manager:in oder
Marketing- und Verkaufsleiter:in (NDS) gehen.

Gemeinsam zum Erfolg — gemeinsam zu Deinem persénlichen NextLevel ...

It’s time for YOLIR Nextl| evel




Lerninhalte (Handlungsfeder 1- 8) — Workload 400 — 450 (UE) =
Unterrichtseinheiten

Marketing-Fachleute (Fachausweis) Verkaufs-Fachleute (Fachausweis)

HF6 HF7
Verkaufsaktivitaten Verkaufsprozesse
planen u. Verkaufs- administrativ
prozesse betreuen sicherstellen

HF6 HF7
Konzepte Online-Marketing
erstellen betreuen

HF8
Kommunikations-
instrumente
realisieren

HF8
Verkaufsinteraktion
umsetzen

Vertiefung Marketing
Vertiefung Verkauf

HF 2 HF3 HF4 HF5
Analysen vornehmen Marktleistung Kommunikation Distribution
(Statistiken) realisieren gestalten gestalten
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Handlungsfeld 1 (HF1)
Selbst- und Projektmanagement
betreiben

Uberfachliche
Kompetenzen

Jedes Handlungsfeld um fasst ca. 50 Unterrichtseinheiten (UE) zu je 45 Min.

HF1 — Selbst- und Projektmanagement

HF2 — Analysen vornehmen (Statistik)

HF3 — Marktleistungen realisieren

HF4 — Kommunikation gestalten inkl. Prasentationstraining

HF5 — Distribution gestalten

HF6 — Verkaufsaktivitaten planen und Verkaufsprozesse betreuen
HF7 — Verkaufsprozesse administrativ sicherstellen

HF8 — Verkaufsinteraktion umsetzen

Praxisarbeit (freiwillig = 50 UE)

Insgesamt 400 - 450 Unterrichtseinheiten inkl. Priifungssimulationen (alter Priifungen (Fallstudien) des
Verbands) und Case-Studies zur Ubung der Praxis und zusétzlicher (freiwilliger) Praxisarbeit, die durch
Deinen personlichen Coach betreut wird und Du anhand eines konkreten Beispiels Dein Konnen versuchen
kannst.

Vor der schriftlichen Prifung fiihren wir ein einwdchiges Boot-Camp durch (Mo-Fr von 09:00 bis 14:00 Uhr
plus Ubungsaufgaben), um das letzte Finish fiir die Priifung zu holen.

Vor der miindlichen Priifung bieten wir nochmals ein Training an — Du erhaltst eine Aufgabe und erstellts
die Prasentation wie in der ,,scharfen Priifung” und prasentierst diese vor unseren Experten. So kennst Du

den Ablauf der scharfen Prifung und vor allem bekommst Du letzte Tipps fiir die miindliche Prifung!

Zusatzlich wird ein Unternehmensplanspiel angeboten (8 UE).



Schriftliche Prifung
Im Marz 2025 (Olma Messe St. Gallen)

Mindliche Prifung
Im April 2025, Ort noch unbekannt

Anmeldetermin
August bis September 2024 fir die Prifung in 2025!

Derzeit 2500 CFH — die Rechnung stellt der Verband direkt an Dich und ist nicht in
unseren Kurskosten enthalten. Auch auf diesen Betrag kannst Du die 50% der
kantonalen Férderung bekommen.

Die ,,Regelstudienzeit” betragt bei vielen Schulen 3 Semester.

NextLevel bietet Dir die Moglichkeit, schneller an Dein Ziel zu kommen und so z.B.
schon in einem Jahr die Priifung absolvieren zu kbnnen.

So bietet NextLevel von Montag — Sonntag Kurse an, die Du nach freien Moglichkeiten
besuchen und so schneller an Dein Ziel kommen kannst.

Zudem werden immer wieder ,Wochenbldcke” angeboten, in denen konzentriert in
Vollzeit die Prifungsvorbereitung durchgefihrt wird. Besuche hier einfach regelmassig
unsere Website oder abonniere unsere Website, dann halten wir Dich gerne liber die
Angebote auf dem Laufenden.



Inclusive Lern-App und Unternehmensplanspiel

7990 CHF*

*exklusive der Prifungsgebiihren des Verbandes, welche der Verband dir direkt in Rechnung stellen wird.

Wenn Du zur eidgenodssischen Priifung antrittst (egal, ob erfolgreich oder nicht),
bekommst Du vom Kanton 50% der Kurskosten erstattet. Somit reduzieren sich Deine
tatsachlichen Unterrichtskosten auf 3995 CHF.

NextLevel bietet Dir an, dass Du den Betrag der kantonalen Férderung, erst dann an
uns bezahlst, wenn Du diesen vom Kanton bekommest.

Wir bieten Dir folgende Ratenzahlungsmaoglichkeiten fir Deine Kursgebihr an:

20 Monate = 199,75 CHF/mtl.
(andere Ratenzahlungen kannst Du gerne mit uns vereinbaren)



PT1 Grundlagen 120 Min

PT2 Geleitete Fallstudie (Marketing & Verkauf) 180 Min
PT3 Geleitete Fallstudie (Fokus Planung) 180 Min

PT4 Geleitete Fallstudie (Fokus Umsetzung) 120 Min
PT5 Postkorbaufgabe 90 Min

PT6 Prasentation und Fachgesprach 140 Min inkl. 120 Min Vorbereitung —
Fachgesprach = 30 Minuten
PT7 Erfolgskritische Situationen (Rollenspiel) 30 Min



Zulassung zur eidg. Prifung (Auszug aus dem Reglement)

Gemass Art. 3.3 wird zu den eidg. Prifungen zugelassen, wer

a) den Nachweis eines eidgendssischen Fahigkeitszeugnisses mit mindestens
dreijahriger beruflicher Grundbildung erbringt oder ein Diplom einer staatlich
anerkannten Handelsmittelschule, ein Diplom einer staatlich anerkannten,
mindestens dreijahrigen Diplommittelschule oder Fachmittelschule oder ein
Maturitatszeugnis (alle Profile) besitzt

und

b) Gber mindestens zwei Jahre einschlagige Berufspraxis verfligt.

Ebenfalls zugelassen wird, wer

a) den Nachweis eines eidgendssischen Berufsattest (EBA) eines Berufes mit
mindestens zweijahriger beruflicher Grundbildung erbringt

und
c) Uber mindestens drei Jahre einschlagige Berufserfahrung verfigt.

d) Vorbehalten bleibt die fristgerechte Uberweisung der Priifungsgebiihr nach Ziff.
3.4.1



